
Business Plan

1 Présentation du projet et de l'équipe fondatrice : Quels est votre projet ? Qui
prend part au projet ? Une équipe ou solo ?

2 Analyse concurrentielle et étude de marché : Qui est votre clientèle et quel est
votre marché cible ? Qui sont vos concurrents (réaliser des sondages) ?

3 Business Model : Quelle est votre mission et la valeur ajoutée de vos produits ou
services ? Détaillez vos offres.

4
Besoins financiers et statut juridique : Identifiez les besoins financiers. Quel est
votre situation financière personnelle et/ou professionnelle, votre épargne ? Quelle
serait la forme juridique la plus appropriée ? Création d’entreprise ou société ? Me
contacter pour plus d’informations.

5
Plan d'évolution et objectifs : Fixez les actions à entreprendre et les objectifs à
atteindre dans le temps. Qu’allez-vous faire dans les 6 prochains mois pour
développer votre projet ? 
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6
Dossier financier : Quel est le chiffre d’affaires que vous souhaitez atteindre
chaque années pour les trois prochaines années (fournir une analyse comptable
sur les trois prochaines années, incluant le compte de résultat prévisionnel, le plan
de trésorerie et le plan de financement).

7
Stratégie marketing et communication : Définissez la stratégie pour attirer et
fidéliser les clients, ainsi que pour promouvoir l'entreprise. Souhaitez-vous un site
internet, une page de vente, vendre sur les réseaux sociaux ou sur des plateformes
d’entrepreneurs ?

8
Risques et solutions : Quelles seraient les problèmes éventuels qui empêcheraient
le succès du projet ? Identifiez les principaux risques et proposez des solutions pour
les atténuer. Imaginez le scénario le plus catastrophique.

9
Plan opérationnel : Comment allez-vous gérer votre entreprise ? Décrivez le
fonctionnement quotidien de l'entreprise, y compris la production, la distribution et
la gestion des ressources humaines/employés (s’il y en aura).

10 Évaluation et ajustement : Comment votre projet évolurera si tout ne se passe
pas comme prévu ? Prévoyez des solutions/plan B voire C pour ajuster votre plan
en conséquence.
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